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POLITICA DE SUITABILITY

INTRODUCAO

O presente documento dispde acerca da Politica de Suitability (“Politica™)
e tem como objetivo estabelecer os procedimentos que possibilitem verificar se o
produto, servigo ou operagéo objeto de orientacdo, recomendacéo e aconselhamento ao

cliente, sejam pessoas fisicas ou juridicas (“Produtos” ¢ “Cliente”, respectivamente) ¢é
adequado aos seus objetivos de investimento, se a situacdo financeira do Cliente é
compativel com os Produtos e se o Cliente possui conhecimento necessario para
compreender os riscos relacionados aos Produtos.

A Politica ¢é destinada a todos e quaisquer Clientes da Tria Capital Ltda.
(“lia”).

A Politica de Suitability foi elaborada observando a Resolucdo da
Comissdo de Valores Mobiliarios (“CVM”) n° 30, de 11 de maio de 2021, conforme
alterada (“Resolucdo CVM 30”).

COLETA DE INFORMACOES
Para a adequada classificacdo do perfil do investidor, a Tria adotara o
processo de coleta de informacgdes dos Clientes que permita definir seu objetivo de

investimento, sua situacdo financeira e seu conhecimento em matéria de investimentos.

Para definicdo do objetivo de investimento do Cliente, a Tria levara em
consideracdo, no minimo, as seguintes informacdes:

(1 0 periodo que o Cliente deseja manter os investimentos;

(i) as preferéncias declaradas do Cliente quanto & assuncao de riscos;
e

(iii)  as finalidades do investimento.

Para definicdo da situacdo financeira do Cliente, a Tria levard em
consideracdo, no minimo, as seguintes informacdes:
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Q) o valor das receitas regulares declaradas pelo Cliente;
(i) 0 valor que compde o patriménio do Cliente; e

(iii)  anecessidade futura de recursos declarada pelo Cliente.

Para definicdo do conhecimento do Cliente, a Tria levara em
consideracdo, no minimo, as seguintes informacdes:

Q) os tipos de produtos, servigos e operacdes com o0s quais o Cliente
tem familiaridade;

(i) a natureza, volume e frequéncia das operacoes ja realizadas pelo
Cliente, bem como o periodo que tais operacdes foram realizadas; e

(ili)  aformacdo académica e a experiéncia profissional do Cliente.
CLASSIFICAGCAO DO PERFIL DO CLIENTE

Com as informac6es coletadas, a Tria classificara o Cliente em 3 (trés)
categorias de Perfil Suitability: Conservador, Moderado e Agressivo, indicados abaixo,
sendo que para cada perfil ha uma lista de produtos associada:

Q) Perfil Conservador: Clientes com perfil conservador buscam a
preservacdo do capital, possuem baixa tolerancia a riscos, horizonte de investimentos de
curto prazo, priorizam investimentos com liquidez, e pouca experiéncia no mercado de
capitais.

(i) Perfil Moderado: Clientes com perfil moderado estéo dispostos a
correr algum risco em seus investimentos, buscam um retorno diferenciado, possuem um
horizonte de investimento de médio prazo e experiéncia moderada no mercado de
capitais.

(iii)  Perfil Agressivo: Clientes com perfil agressivo possuem alta
tolerancia a riscos, baixa ou nenhuma necessidade de liquidez no curto e/ou médio prazo,
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aceitam oscilacGes caracteristicas dos mercados de risco e potenciais perdas em busca de
maiores retornos e possuem grande experiéncia no mercado de capitais.

A verificagdo do perfil do investidor, de que trata esta Politica de
Suitability é dispensada, nos termos autorizados pela CVM, nos casos de (a) investidor
qualificado, excetuadas pessoas naturais; (b) pessoa juridica de direito publico; (c) cliente
que tiver sua carteira de valores mobilidrios administrada discricionariamente por
administrador de carteiras de valores mobiliarios autorizado pela CVM; ou (d) cliente que
jativer o seu perfil definido por um consultor de valores mobiliarios autorizado pela CVM
e esteja implementando a recomendacao por ele fornecida.

METODOLOGIA DE CLASSIFICACAO DO PERFIL DO CLIENTE

O Cliente devera preencher o Questionario de Suitability (Anexo 1) de
modo a ser identificado o perfil do Cliente (“Perfil Suitability”).

O Questionario de Suitability devera apresentar no minimo 4 (quatro)
questdes, de maneira a ser identificado as seguintes caracteristicas do Cliente: experiéncia
no mercado de capitais, objetivo do investimento, prazo do investimento e aversao a risco.
Caso em alguma das perguntas, o Cliente se enquadre no perfil com menor risco, este
sera o perfil definido para o Cliente.

Cada questao apresentard 3 alternativas, sendo alternativa “a”, perfil
conservador, alternativa “b”, perfil moderado e alternativa “c”, perfil agressivo. O
resultado do questionario definira o Perfil do Cliente, conforme critérios abaixo.

Perfil Conservador no minimo uma alternativa a) assinalada.
Perfil Moderado no minimo uma alternativa b) assinalada e nenhuma
alternativa a) assinalada.
Perfil Agressivo todas as alternativas c) assinaladas

Vale ressaltar que o preenchimento do Questionario de Suitability, assim
como a veracidade das respostas assinaladas, sao de inteira responsabilidade do Cliente,
e ndo ensejardo qualquer tipo de avaliacdo subjetiva por parte da Tria.

O preenchimento do Questionario de Suitability ndo constitui garantia de
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satisfacdo do Cliente, por parte da Tria, assim como ndo assegura que a recomendacéo de
investimento oferecido atinja o objetivo de risco do Cliente.

CLASSIFICACAO DOS PRODUTOS DE INVESTIMENTOS
Assim como ocorre com a identificacdo do perfil do Cliente, os Produtos
objeto de orientacdo, recomendacdo e aconselhamento pela Tria também séo classificados

em diferentes categorias, considerando o nivel de risco que eles oferecem ao investidor.

A Tria analisara, no minimo, as seguintes informacdes para classificar os
riscos dos Produtos:

Q) 0s riscos associados ao produto e seus ativos subjacentes;

(i) o perfil dos emissores e prestadores de servigcos associados ao
produto;

(iii)  aexisténcia de garantias; e
(iv)  os prazos de caréncia.

Os produtos disponibilizados pela Tria seréo classificados e categorizados
de acordo com os mesmos parametros aferidos por meio do Questionario de Suitability a
seus Clientes. Dessa maneira, para cada perfil de investidor havera categorias
correspondentes associadas aos riscos inerentes de produtos recomendados. O perfil de
risco de cada produto sera reavaliado periodicamente, no méaximo a cada 24 (vinte e
quatro) meses.

CLASSIFICACAO DOS PRODUTOS COMPLEXOS

Para fins dessa Politica sdo considerados produtos de alta complexidade
(“Produtos Complexos™):

(1 produtos cujos termos, caracteristicas e riscos ndo sao passiveis de
serem entendidos por clientes de varejo em func¢do de sua estrutura mais
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complexa em comparacédo a produtos tradicionais;

(i) quando ha dificuldade na precificagdo do produto em funcéo de
sua baixa liquidez ou requer habilidade ou sistemas especificos para ser
realizada;

(ili)  quando o mercado secundario para o produto é limitado ou
inexistente;

(iv)  auséncia de liquidez, barreiras complexas ou elevados encargos
para a saida;

(V) derivativos intrinsecos ao produto de investimento; ou

(vi)  incorporagdo de riscos e caracteristicas de dois ou mais
instrumentos financeiros de diferente estrutura e natureza sob a aparéncia
de um instrumento financeiro Unico.

A Tria adotara politicas internas especificas relacionadas a recomendagéo
e classificacdo de produtos complexos, que ressaltem:

Q) 0S riscos da estrutura em comparacdo com a de produtos
tradicionais; e

(i) a dificuldade em se determinar seu valor, inclusive em razdo de
sua baixa liquidez.
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A Tria definira regras, de acordo com critérios préprios, que classifique 0s
produtos complexos, observando fatores como:

Q) assimetria no comportamento de possiveis resultados da operacao
ou produto;

(i) metodologia de precificacdo especifica que dificulte a avaliagdo do
preco pelo cliente;

(iif)  indices de referéncia distintos dos benchmarks usuais do mercado
ou que representam combinagdes de indices em diferentes propor¢des na
cesta;

(iv)  “barreiras” a saida da aplicacao;

(V) pagamentos e/ou eventos de descontinuidade;

(vi)  protecdo de capital e/ou garantias condicionadas, ou seja, que
possam ser perdidas em funcao da ocorréncia de determinados eventos;

(vii)  eventos de conversibilidade entre ativos de diferentes naturezas;
(viii)  cessdo de crédito e/ou lastro especifico;

(ix)  clausulas unilaterais de recompra por parte do emissor;

(x) custos de saida; e

(xi)  garantias diferenciadas ou subordinag&o.

Para fins desta Politica, sdo Produtos Complexos:

(1 certificados de operacdes estruturadas;

(i) debéntures conversiveis;

Avenida Brigadeiro Faria Lima, 2.277, 20° andar, cj. 203 e 204 (parte), Jardim Paulistano
CEP 01452-000 — S&o Paulo — SP
Tel.: (11) 5043-9831



TRIA
|I| CAPITAL

(iii)  fundos de investimento imobiliario;

(iv)  fundos de investimento em direitos creditérios; e

(V) fundos de investimento em participaces.
COMUNICACAO COM 0OS CLIENTES

A Tria deverd, independentemente do perfil de risco do produto ou servico
financeiro recomendado, informar aos seus Clientes:

Q) as caracteristicas e o preco dos instrumentos financeiros;
(i) 0s custos dos servicos prestados pelo intermediério;
(iii)  arentabilidade e riscos especificos de cada tipo de investimento;

(iv)  a adequacdo de investimentos, operacfes ou estratégias ao seu
perfil; e

(V) 0 modo e periodicidade de prestacdo de outras informac6es que
permitam o0 acompanhamento do investimento realizado.

PROCEDIMENTO OPERACIONAL

A definigdo do perfil do Cliente, através do questionario de avaliacdo do
perfil de risco, estabelece os limites para as categorias e produtos de investimento a serem
disponibilizados e alocados por Cliente. Todo e qualquer produto para investimento
passa por um processo rigoroso de due diligence. Cada produto de investimento aprovado
recebe uma classificacdo de risco. Somente serd recomendado aos Clientes alocar
recursos nos produtos classificados com o mesmo nivel de rico de seu perfil ou niveis
inferiores.

O Cliente devera preencher o questionario e enviar a documentagédo
necessaria para o cadastro do perfil do Cliente. A equipe da Tria devera validar as
informacdes do perfil do Cliente com a documentagéo enviada. No caso de qualquer
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pendéncia ou anotacgdo, o Cliente estard impedido de efetuar qualquer investimento até
que a pendéncia seja esclarecida ou cumprida.

Todos os Clientes deveréo apresentar um perfil de risco ou documento que
suporte o enquadramento do cliente, as exce¢des deverdo estar em conformidade com a
presente Politica de Suitability e a legislacao aplicavel

ATUALIZAGAO DO PERFIL DO INVESTIDOR

A Tria, por meio desta Politica de Suitability, compromete-se a definir e
manter atualizado o perfil de investimentos dos Clientes, conforme estabelece a
Resolugdo CVM 30. A renovacgdo cadastral de cada cliente serd feita em prazo néo
superior a cada 24 (vinte e quatro) meses, procedendo-se com nova analise e
classificacdo, se necessario

Seguindo os seguintes passos:

Q) solicitar o preenchimento e assinatura do cliente no Questionario
de Suitability;

(i) determinar o perfil do cliente e comunicé-lo; e
(iii)  atualizar o perfil.

Todas os documentos, declaracdes e informaces fornecidas pelo Cliente
permanecerdo sob a guarda da Tria em meio fisico ou eletrdnico, podendo ser substituidos
pelas respectivas imagens digitalizadas, pelo prazo minimo de 5 (cinco) anos contados da
ultima recomendacdo prestada ou operacdo realizada pelo Cliente, ou por prazo superior
por determinacgédo expressa da CVM, em caso de processo administrativo.

CONTROLES INTERNOS

A Tria deveré aplicar a todos os Clientes, inclusive socios e funcionarios,
independente da capacidade de investimento, a Politica de Suitability.

E vedado a todos os colaboradores da Tria recomendar produtos, servigos
ou operagdes quando:
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Q) o perfil do cliente ndo seja adequado ao produto ou servico;

(i) n&o sejam obtidas as informacdes que permitam a identificacdo do
perfil do cliente; ou a

(i)  as informagdes relativas ao perfil do cliente ndo estejam
atualizadas.

Quando o Cliente ordenar a realizacao de operacGes nas situacdes previstas
acima, os colaboradores da Tria dever&o:

Q) alertar o cliente acerca da auséncia ou desatualizacao de perfil ou
da sua inadequacdo, com a indicacao das causas da divergéncia; e

(i) obter declaracdo expressa do cliente de que deseja manter a
decisédo de investimento nesta categoria de ativo, mesmo estando ciente da
auséncia, desatualizacdo ou inadequacéo de perfil.

DESENQUADRAMENTO

Caso seja verificado o desenquadramento do perfil de qualquer Cliente,
durante novo aporte ou realocacéo de investimentos, qualquer tipo de divergéncia, a Tria
devera regularizar o ocorrido, procedendo do seguinte modo com o Cliente
desenquadrado:

Q) solicitar ao cliente para responder novamente o Questionario de
Suitability, para que o seu respectivo perfil possa ser atualizado;

(i) assine o termo de ciéncia de desenquadramento (“Termo de
Ciéncia de Desenquadramento” - Anexo 1), o qual devera indicar que o
cliente tem ciéncia dos investimentos realizados e que sua carteira esta
desenquadrada ao seu perfil de risco e que, ndo obstante, o cliente ndo

pretende alterar sua posicdo ou reavaliar seu perfil de risco naquele
momento.
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RECUSA DE PREENCHIMENTO DO QUESTIONARIO SUITABILITY

Os Clientes que se absterem de responder o Questionario de Suitability,
ndo poderdo se consultar junto a Tria. O Cliente, a qualquer momento, pode efetuar a
atualizacao de seu perfil de investimentos espontaneamente, respondendo o Questionario
de Suitability. Caso o Cliente ndo efetue atualizacao do perfil em um periodo de até um
ano, é solicitado que preencha um novo questionario para atualizacdo cadastral.

TREINAMENTO DOS FUNCIONARIOS

Todos os colaborados da Tria que trabalharem com a consultoria ou
compliance receberdo o treinamento referente aos procedimentos descritos na Politica de
Suitability quando ingressarem na empresa e depois, sempre que houver alguma mudanca
e/ou alteracdo na Politica de Suitability, a Tria ird encaminhar um e-mail convocando 0s
colaboradores para receberem e tomarem ciéncia das alteragcdes ou novas politicas.

LAUDO DESCRITIVO

O laudo descritivo sera elaborado anualmente no formato de relatdrio,
revisado pela area de Compliance da Tria, apresentando o texto de conclusdo com
avaliacdo qualitativa sobre os controles internos implantados pelo distribuidor para
verificagdo do Processo de Suitability.

O laudo descritivo tera as seguintes informacdes:

Q) descricdo dos controles e testes executados e dos resultados

obtidos pelo distribuidor em tais testes, para acompanhamento da

metodologia de Suitability adotada;

(i) indicagdo, com base na metodologia aplicada, da quantidade de:

a) Clientes com saldo em investimentos e/ou posigéo ativa em 31 de
dezembro;
b) Clientes com perfil identificado, segmentando entre enquadrados

e desenquadrados quanto aos seus investimentos/operacoes;

11
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C) Clientes sem perfil identificado;
d) Clientes com perfil desatualizado; e
e) Clientes que possuem as declaracGes expressas referidas no inciso

Il do art. 6°, segmentando por: (1) desatualizacéo; (I1) auséncia de perfil; e
(1) inadequacéo do investimento.

(iii)  plano de acdo para o tratamento das divergéncias identificadas;

(iv)  ocorréncia de alteracdes na metodologia de Suitability no periodo
analisado (sendo necessario o envio da nova metodologia).

DISPENSA DO DEVER DE VERIFICAR A ADEQUAGAO DOS PRODUTOS AO PERFIL DO

CLIENTE

Cliente, caso:

A Tria ndo estara obrigada a verificar a adequacao do Produto ao perfil do

Q) o0 Cliente seja Investidor Qualificado, conforme definido abaixo,
com excecdo das pessoas naturais mencionadas no inciso IV do artigo 11
e nos incisos Il e 111 do artigo 12, ambos da Resolugédo CVM 30;

(i) o Cliente seja pessoa juridica de direito publico;

(iii) o Cliente tiver sua carteira de valores mobiliarios administrada
discricionariamente por administrador de carteiras de valores mobiliarios
autorizado pela CVM; ou

(iv)  oCliente jativer o seu perfil definido por um consultor de valores
mobiliarios autorizado pela CVM e esteja implementando a
recomendacdo por ele fornecida, sendo que, nessa hipotese, devera ser
fornecida a avaliacdo do perfil feita pelo consultor de valores mobiliarios.

Para fins dessa Politica, sdo considerados investidores profissionais

12
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(“Investidores Profissionais™): (i) instituigdes financeiras e demais institui¢des

autorizadas a funcionar pelo Banco Central do Brasil; (ii) companhias seguradoras e
sociedades de capitalizagdo; (iii) entidades abertas e fechadas de previdéncia
complementar; (iv) pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos financeiros
em valor superior a R$ 10.000.000,00 (dez milhdes de reais) e que, adicionalmente,
atestem por escrito sua condicao de investidor profissional mediante termo proprio, de
acordo com o Anexo A da Resolugdo CVM 30; (v) fundos de investimento; (vi) clubes
de investimento, desde que tenham a carteira gerida por administrador de carteira de
valores mobiliarios autorizado pela CVM; (vii) agentes autbnomos de investimento,
administradores de carteira, analistas de valores mobilidrios e consultores de valores
mobilidrios autorizados pela CVM, em relagdo a seus recursos proprios; e (viii)
investidores n&o residentes.

Consideram-se, ainda, como investidores qualificados (“Investidores
Qualificados”): (i) investidores profissionais; (ii) pessoas naturais ou juridicas que
possuam investimentos financeiros em valor superior a R$ 1.000.000,00 (um milhdo de
reais) e que, adicionalmente, atestem por escrito sua condicao de investidor qualificado
mediante termo proprio, de acordo com 0 Anexo B da Resolu¢do CVM 30; (iii) as pessoas
naturais que tenham sido aprovadas em exames de qualificacdo técnica ou possuam
certificacOes aprovadas pela CVM como requisitos para o registro de agentes autbnomos
de investimento, administradores de carteira, analistas e consultores de valores
mobiliarios, em relacdo a seus recursos proprios; e (iv) clubes de investimento, desde que
tenham a carteira gerida por um ou mais cotistas, que sejam investidores qualificados.
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FORMULARIO DE SUITABILITY

Prezado(a) Cliente,

O objetivo desse questionario é a definicdo de seu perfil de investimento, através da
classificacdo da sua exposicdo e tolerancia ao risco.

Ao responder as questdes abaixo, por favor, considere a op¢ao que melhor corresponda
ao perfil deste portfolio e o objetivo da aplicacdo. Todas as questdes devem ser
devidamente respondidas, sob pena de nulidade do presente questionario.

Nome/Razao Social:

CPF/CNPJ:

Renda mensal:

Valor total de investimentos financeiros:

Necessidade futura de recursos nos
proximos 12 meses (em R$):

No quadro abaixo, indicar uma estimativa de (i) a Frequéncia de utilizacdo dos produtos
de investimento (alta/média/baixa/nunca); (ii) o volume médio aplicado em cada produto;
(iii) o prazo médio em cada produto; e (iv) se a resultado realizado com o produto foi

(1333

positivo (P) ou negativo (N). Favor colocar “-“ se ndo for possivel preencher algum item.

Produto (i) (if) Volume | (iii) (iv)
Frequéncia Prazo Resultado

Poupanca

CcbB

Titulos PuUblicos Federais

Fundos de investimento
imobiliarios - FlI

Previdéncia

Fundos de investimento
em direitos creditorios -
FIDC

Fundos de investimento
em participacdes - FIP

14
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demais modalidades (p.ex,
Fundos de Renda Fixa,
Multimercado, etc.).
Titulos de crédito privado
CRI

CRA

Acgoes

LCI/LCA

Imdveis

Outros (descrever)

QUESTAO 1 — Nos Investimentos, qual seu principal objetivo?
a) Preservacao do capital. (1 ponto)
b) Preservacédo do capital, mas busca um retorno diferenciado. (2 pontos)
c) Valorizacao do capital e aceita oscilagdes positivas e negativas no capital. (3
pontos)

QUESTAO 2 — Qual o periodo previsto para manter seus recursos investidos?
a) Até 1 ano. (1 ponto)
b) De 1a 3 anos. (2 pontos)
c) Mais de 3 anos. (3 pontos)

QUESTAO 3 — Qual percentual da sua renda declarada vocé investe regularmente?
a) Até 25%. (1 ponto)
b) Entre 25% e 50%. (2 pontos)
¢) Acima de 50%. (3 pontos)

QUESTAO 4 — Marque a alternativa em que todos os produtos financeiros sdo de sua
familiaridade.
a) Poupanca, CDB, Titulos Publicos. (1 ponto)
b) Poupanca, CDB, Titulos Publicos, LCI/LCA, CRI/CRA, Fundos Imobiliarios,
FIDC, Fundos Multimercados. (2 pontos)
c) Poupanca, CDB, Titulos Publicos, LCI/LCA, CRI/CRA, Fundos Imobiliarios,
FIDC, Fundos Multimercados, Acdes, Fundos de A¢bes, Fundos de Investimento
em ParticipacOes e Derivativos. (3 pontos)
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QUESTAO 5 — Escolha a op¢éo que melhor descreve seu perfil de tolerancia a risco:
a) Assumo menor risco, procurando preservar meu capital. (1 ponto)
b) Assumo razoavel risco, procurando aumentar moderadamente meu capital. (2
pontos)
c) Assumo maior risco, procurando um aumento significativo de capital. (3 pontos)

QUESTAO 6 — Qual a sua formag#o académica?
a) Até ensino superior incompleto. (1 ponto)
b) Ensino superior completo, em area ndo relacionada a investimentos e financas. (2
pontos)
c) Ensino superior completo ou especializa¢do em area relacionada a investimentos e
financas. (3 pontos)

QUESTAO 7 — Considerando os Gltimos 12 meses, como vocé melhor descreve o perfil de
suas operacdes:
a) Opero esporadicamente, em volumes razoaveis, uma pequena variedade de
produtos. (1 ponto)
b) Opero esporadicamente, em volumes consideraveis, uma grande variedade de
produtos. (2 pontos)
c) Opero frequentemente, em volumes consideraveis, uma grande variedade de
produtos. (3 pontos)

QUESTAO 8 — Qual das alternativas melhor descreve seus investimentos financeiros:

a) N&o tenho investimentos financeiros no momento. (O pontos)

b) Mais de 50% em produtos de renda fixa, como CDB e Tesouro Direto. (1 ponto)

c) Mais de 50% em fundos de investimento, como fundos de renda fixa ou
multimercados. (2 pontos)

d) Mais de 50% em renda variavel ou derivativos. (3 pontos)

e) Meu patriménio € diversificado, com até 50% em cada grupo de produtos. (3
pontos)

RESULTADO:

Perfil Conservador: Até 11 pontos
Perfil Moderado: Entre 12 e 19 pontos
Perfil Agressivo: Acima de 19 pontos
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Data:
Assinatura:
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ANEXO 11
TERMO DE CIENCIA DE DESENQUADRAMENTO

Titular:
CPF/CNPJ:
Endereco:
Representante
Legal, se aplicavel:
Perfil de Risco do
Titular:
Perfil de Risco do
Produto:

Por meio do presente, declaro estar ciente da desconformidade do meu perfil de risco com
a classificacdo do Fundo de Investimento no qual pretendo investir, nos termos do Cédigo
de Regulacdo e Melhores Praticas para Fundos de Investimento da ANBIMA e da Politica
de Suitability da Tria Capital Ltda. (“Tria”). Ainda assim, declaro que estou ciente do
desenquadramento e desejo seguir com o investimento acima apontado, isentando, de
forma irrevogavel e irretratavel, a Tria, de qualquer tipo de responsabilidade decorrente
do referido desenquadramento.

[local, data]

[Titular]
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